ESJ Hausverwaltungen

& Immobilien-Service

. IMMOBILIENVERKAUF
Lindau

Lindau - Bodensee - Allgdu
Personlich. Klar. Ohne Makler-Theater.

Effizient > Souveran > Jederzeit

Ein Zuhause verkauft man
nicht wie irgendeine Sache.

Ein Immobilienverkauf kann Aufbruch bedeuten. Oder Abschied. Manchmal ist er lange geplant, manchmal
entsteht er aus einer Veranderung im Leben. Wir behandeln diese Entscheidung mit der Ruhe, Klarheit und

Sorgfalt, die sie verdient.

Darum beginnt unsere Arbeit nicht mit einem Inserat - sondern mit Zuhoren.

MAKLERWISSEN. VERWALTERBLICK. PERSONLICHE BEGLEITUNG.

Wir kennen Immobilien nicht nur aus Exposés. Wir kennen sie aus Verwaltung, Vermietung, Sanierung und dem Alltag
rund um Eigentum. Das hilft uns, Fragen friih zu erkennen, Unterlagen sauber einzuordnen und einen Verkauf
nachvollziehbar vorzubereiten.

Was Sie bei ESJ merken werden

ZUHOREN STATT DRANGEN

Ein erstes Gesprach ist bei uns noch
kein Verkaufsauftrag. Wir klaren
zuerst, was Sie brauchen - und ob ein
Verkauf jetzt Gberhaupt der richtige
Schritt ist.

,Ein guter Verkauf ist nicht der mit den meisten Besichtigungen - sondern

REALISTISCH STATT VERSPRECHEN

Wir nennen lhnen nicht den schénsten
Preis, sondern eine Strategie, die sich
am Objekt und am Markt begriinden
lasst. Keine Lockzahl, die spater
korrigiert werden muss.

der mit dem passenden Kdufer, sauber gekldrten Unterlagen und einem

Preis, der am Markt trcgt.”

ESJ IMMOBILIEN

PERSONLICH STATT MASSE

Sorgfaltig ausgewahlte Interessenten,
personliche Einzeltermine und
Riicksicht auf lhr Zuhause.
Besichtigungen sollen passen - nicht
einfach nur zahlreich sein.

FAIRE COURTAGE

2 %

netto*
2,38 % inkl. MwSt.*

* 2 % netto entsprechen 2,38 % inkl. 19 % MwsSt. Die konkrete Provisionsvereinbarung richtet sich nach Objekt und Vertragskonstellation; gesetzliche Vorgaben zur Verteilung der

Maklerkosten bleiben unberiihrt.

Noch nicht sicher, ob Sie tiberhaupt verkaufen méchten?

Ein erstes Gesprach darf einfach nur ein erstes Gesprach sein.

Wir schauen gemeinsam auf Ihre Immobilie, Ihre Gedanken und die nachsten sinnvollen Schritte

- unverbindlich und ohne Verkaufsdruck.

08382 604 29 18 - info@esj-immobilien.com

www.esj-immobilien.com
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IMMOBILIENVERKAUF
Lindau - Bodensee - Allgdu
Personlich. Klar. Ohne Makler-Theater.

Erst verstehen. Dann verkaufen.

Unser Anspruch ist nicht, moglichst viel ,Makler” zu zeigen. Unser Anspruch ist, Ihnen moglichst viel abzunehmen -

und dabei nichts Wesentliches zu tibersehen.

SO BEGLEITEN WIR IHREN VERKAUF

01 Zuhoren & Ziel klaren
Was soll der Verkauf fiir Sie leisten - zeitlich,
wirtschaftlich und persénlich?

02 Preis & Strategie
Markteinschatzung, Positionierung und ein
Angebotspreis, der begriindbar ist.

03 Unterlagen & Vorbereitung
Wir strukturieren die benétigten Unterlagen und klaren
friih, was noch erganzt oder erklart werden sollte.

04 Prasentation & Vermarktung
Aussagekréftige Fotos, ein ehrliches Exposé, passende
Portale und gezielte Ansprache.

05 Interessenten & Besichtigungen
Vorauswahl, personliche Einzeltermine und
nachvollziehbare Riickmeldungen - keine
Besucherkarawane.

06 Verhandlung bis Ubergabe
Abstimmung der Eckpunkte, Vorbereitung des
Notartermins und Begleitung bis zur geordneten
Schllsseltibergabe.

Was wir lhnen versprechen kénnen

DER ESJ-VERWALTERBLICK

Bei Eigentumswohnungen lesen wir mehr als Grundriss
und Energieausweis. Denn was Kaufinteressenten
spater wissen wollen, sollte méglichst vor dem Verkauf
geklart sein.

o Teilungserkldarung, Gemeinschaftsordnung und
Sondernutzungsrechte

o Hausgeld, Wirtschaftsplan und Jahresabrechnung
verstandlich einordnen

o Riicklagen, Beschliisse sowie bekannte oder absehbare
MaRnahmen im Blick behalten

e Versammlungsprotokolle und verkaufsrelevante
Beschlusslagen priifen

e Fragen aus Verwaltungspraxis nachvollziehbar beantworten

WAS UNS WICHTIG IST

e Ein Preis, den wir erklaren kénnen.

o Interessenten, die zum Objekt passen.

o Einzeltermine mit Riicksicht auf Ihr Zuhause.

o Offene Kommunikation - auch wenn etwas nicht perfekt ist.

Den hochsten Preis kdnnen wir lhnen nicht versprechen. Eine fundierte Preisstrategie, sorgfaltige Vorbereitung,

klare Kommunikation und personliche Begleitung schon.

Vielleicht ist genau das der Unterschied:

Wir méchten nicht beweisen, wie groRartig Makler sein kénnen. Wir méchten, dass Sie sich wahrend des
Verkaufs gut informiert, ernst genommen und verlasslich begleitet fiihlen.

Sie denken (iber einen Verkauf nach?

Dann sprechen wir zuerst tber lhre Situation - nicht Gber unseren Auftrag.

Biiro 08382 604 29 18 - Mobil 0160 7495093
info@esj-immobilien.com - www.esj-immobilien.com

Website
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